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 Своими тренингами 
я обязан людям...
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Начальникам, которые давали мне авансы доверия и бросали меня в пекло возможностей. Участникам, которые ставили мне двойки в анкетах. Клиентам, которые спрашивали «а почему вы не?!»
 












 
 
В конце девяностых я работал переводчиком. Руководство доверило мне переводить речь президента Reebok со сцены казино «Метелица». И я чуть не сорвал мероприятие, начав такой интерактив с залом, что даже ведущий Антон Комолов заметил: «Сколько вы заплатили этому переводчику за шоу?» Меня справедливо отчитали за это и помогли осознать, что я не переводчик. Я — спикер.

Однако я продолжил карьеру в PR-агентстве. И следующим пеклом возможностей стала подготовка главы регионального минздрава к выступлению на Первом канале. А потом — и спикеров Саммита «ЕС — Россия», и президента KPMG, и… Конечно, они не знали, что тезисы для речи им писал вчерашний студент, но получалось так здорово, что пришло второе озарение. Я — тренер спикеров.

Потом была диссертация в США о первых теледебатах Никсона — Кеннеди, работа в американской тренинговой компании CBSD, первая книга и первые тренинги по навыкам презентации.
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 «Сергей, а вы можете научить нас делать такие выступления, чтобы даже уборщица в коридоре захотела остановиться у двери и подслушать про наши отчеты и планы?» Этот вопрос участника тренинга застал меня врасплох, и я сказал тогда: «Не могу». Двойка в анкете и подпись: «Не можете — не беритесь!». Как вам такой фидбек? Помню, это меня так задело и так разозлило, что я сделал серию книг, видеокурсов и тренингов по каждому аспекту публичного выступления.
 



А потом были собственные клиенты, которые все время спрашивали: «Почему вы считаете, что трудные вопросы задают только журналисты? Почему "Человек медийный"? А боссы? А клиенты? А…» Так рождается «На линии огня».

«Сергей, но проблема в том, что у нас аудитория не спорит, она спит!». И вот — тренинг «Живая презентация».

«Но, Сергей, сейчас все онлайн! Почему вы не?..» Хорошо, хорошо — «Битва за внимание онлайн». Мне уже страшно, о чём будет следующий вопрос моих клиентов.
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 Своими тренингами я обязан людям. Они ставили мне двойки, давали авансы доверия и спрашивали «а почему вы не?!..». Если вы этого еще не сделали, я жду. Кто знает, может быть, из вашего вопроса родится новая книга или новый тренинг.
 







Скачайте резюме, чтобы узнать больше обо мне и моем опыте

	Скачать резюме
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